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RESICON ve KUZEYBATI isbirligi ile
konut satisinda yeni bir donem aciliyor

RESICON ve KUZEYBATI; Tiirkiye’de yatinm yapmayi planlayan yerli veya yabanci gayrimenkul
firmalarinin, yatinm fonlarinin ve insaat sirketlerinin; konut, toplu konut, ev-ofis ve rezidanslar
olmak lizere her nevi konut igerikli gayrimenkul projelerine; “Proje ve Konsept Gelistirme Hizmeti”,
“Proje Satis ve Satis Yonetimi Hizmeti”, “Proje Pazarlama ve iletisim Hizmeti”, “Satis Sonrasi
Miisteri iliskileri Yonetim Hizmeti”, vermek iizere isbirlikleri kapsaminda olusturduklari
“Tam Kapsamli Miilk Pazarlama ve Satis Modeli” ile konut satisinda yeni bir donem agiliyor.

Gayrimenkul Konut Sektori’ndeki on iki yili agkin slirede toplamda yirmi bin adedi gecen konutun
Pazarlama ve Satisi'nda edindikleri konut gelistirme, pazarlama ve satis tecrlibelerini; insaat ve
gayrimenkul firmalarina, gayrimenkul fonlarina ve GYQO’lara; “Proje ve Konsept Gelistirme” ile
“Proje Pazarlama ve Satis” alanlarinda kapsamli hizmet secenekleri sunarak, yakin dénemde hizmet
verdigi firmalar arasina Beyoglu Grup, Torkam insaat, Nef ve Torunlar GYO’dan sonra Ozak GYO’nun
da katildigini belirten RESICON CEQO’su Aybars Kizilsencer;

“Konut sektorinde tiketici beklentilerine gore hazirlanmis, fark edilebilir projeler Ureterek karli ve
ideal sirede satabilmek, rekabetin daha da cetin hale geldigi glinimiz piyasasinda olduk¢ca 6nemli
hale geldi. Bu nedenle; daha proje ve konsept gelistirme slirecinden baslayarak, pazarlama ve satis
stratejisi, iletisim dili, reklam slre¢ yoOnetimi, satis ekibi yonetimi ve miusteri hizmetleri gibi
kademelerde profesyonel danisman destegi alarak “Konut Pazarlama ve Satis” isini outsource eden
firmalarin sayisi giderek artiyor. RESICON ve KUZEYBATI olarak olusturdugumuz isbirligi kapsaminda
gelistirdigimiz  “Tam Kapsamh Miilk Pazarlama ve Satis Modeli” ile firmalar bodylece
“Konut Pazarlama ve Satis” isini uzmanina emanet ederek kazanmis olduklari zamani insaat liretim
sureclerine daha fazla yogunlasarak degerlendirebilecekler” dedi.

1994 yilinda kurulan ve uluslararasi gayrimenkul danismani BNP Paribas Real Estate'nin Tlrkiye'deki
tek yetkili is ortagi olarak Turkiye'de ve dinyada uluslararasi emlak hizmetlerini sunarak,
bilgi sistemlerine yaptiklari yatirnm ile 600.000’den fazla kisi veya sirket ile 100.000’den fazla milki
goruntileme kapasitesine sahip “CRM Veritabani Sistemi” ile rakiplerinden ayrildiklarini belirten
KUZEYBATI CEQO’su Murat Ergin;

“KUZEYBATI ve RESICON isbirligi ile KUZEYBATI'nin Gayrimenkul Sektori'ndeki yirmi yili askin
tecribesi ve olusturdugu CRM ve Teknoloji-Veritabani altyapisinin timini kullanabileceginiz;
satis operasyonundan, e-pazarlamaya; ¢agri merkezinden, hukuk destegine kadar tam kapsamlh Miilk
Pazarlama ve Satis Hizmeti almis oluyorsunuz “ dedi.
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